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KundenrezensionenHilfreichste Kundenrezensionenl von 1 Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich.

diesem Satz habe ich mich das erste mal gefragt wie aktuell das Buch ist und woher die Autoren ihre Informationen
nehmen. Eine Literaturrecherche zu dem Thema haben die Autoren wohl versumt. Wre ja auch ein schlechtes
Verkaufsargument. Aktuell gehen die Ausbildungszahlen drastisch zurck, dass mit einem Versorgungsmangel zu
rechen ist und von zunehmender Konkurrenz ist weit und breit nichts zu sehen. PT Praxen mit gruseligen Webseiten
laufen bestens.Die im Buch gewhlten Tortendiagramme sind fr mich nicht aussagekrftig"Welche fehlende Hilfe wre
seitens CRAFTA fr sie hilfreich?' (S.5) Zu dieser Frage werden 15 Personen befragt und drfen zwischen 10
Antwortmglichkeiten entscheiden. Das dabei nichts konkretes rauskommit drfte klar sein..aber macht euch am besten
selbst ein Bild "Blick ins Buch" gibt schon einiges her:-) die klassischen Marketingregeln und Corporate | dentity fand
ich brigens ganz gut, aber gibt es bestimmt auch in anderen Bchern.0 von 0 Kunden fanden die folgende Rezension
hilfreich. Empfehlenswert!VVon Monika A. PohlEin gezieltes Marketing ist auch fr Physiotherapeuten ein wichtiges
Hilfsmittel, um sich erfolgreich auf dem heutigen Markt zu positionieren. Hier findet der Leser das Thema Marketing
einfach und gut erklrt, mit vielen ntzlichen und alltagstauglichen Tipps von Experten - brigens auch fr den "kleinen
Geldbeutel". Gerade fr Hellpraktiker (nicht nur auf dem Gebiet der Physiotherapie) und fr alle Therapeuten, die den
Schritt in die Selbststndigkeit wagen oder ihr Marketing professionalisieren wollen, ein sinnvoller Ratgeber, der hit
was er verspricht! 1 von 1 Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich. Als Einstieg gutVon Dierk
BusseOrdentlicher Einstieg in die Materie. Aber nicht mehr. Es fehlt dann konkrete weiterfhrende Aussagen. Und die
eigenen Website sind auch nicht so prickelnd.

ProduktbeschreibungErfolgreich mit kleinem Budget. Mit Rechtshinweisen und Expertenmeinungen aus
Physiotherapie, Medien und WerbungBroschiertes BuchErfolgreich in der eigenen Praxis mit gezieltem

Marketing! Zunehmende Konkurrenz verbunden mit Krzungen von Budgets fordern auch von Physiotherapie-
Praxisbesitzern ein gezieltes Marketing, um auch weiterhin erfolgreich sein zu knnen.Profitieren Sie vom
Expertenwissen des Autorenteams aus der Physiotherapie, dem Marketing und dem Praxisrecht:- Grundlagen von
Marketing- Marketingmethoden gezielt einsetzen- Von der Marktforschung profitieren- Marketingziele fr die eigene
Praxis formulieren- Nutzung von Social Media und InternetDie 2. Auflage wurde komplett aktualisiert und vertieft,
u.a. um spezielle Marketinginstrumente wie Pressearbeit, interkulturelles Marketing oder die Erschlieung von
Frdergeldern.Plus: Expertenkommentare mit Empfehlungen und Warnhinweisen Ein ntzlicher Ratgeber fr
Physiotherapeuten und Praxisinhaber, die mit kleinem Marketing-Budget Ihre Ziele erreichen wollen.

Pressestimmen Dieses Buch ist eine wertvolle hilfe, um sich auf den komplexen Gebiet zurechtzufinden, und zwar
ohne groen Zeitaufwand und ohne groes Budget ... Das Buch ist eine Bereicherung fr jeden Praxisinhaber und
Freiberufler und fr alle, die esvielleicht noch werden wollen ... (InaKoetz, in: physiopraxis, Heft 3, 2014)... Konkrete
Anleitungen und Tipps zeigen, wie sich professionelle Marktbearbeitung und persnliche Strken im Umgang mit
Patienten, rzten und Verbnden optimal nutzen lassen. (in: Erfurter Hefte zum angewandten marketing, Heft 39,
2013)KurzbeschreibungErfolgreich in der eigenen Praxis mit gezieltem Marketing! Zunehmende Konkurrenz
verbunden mit Krzungen von Budgets fordern auch von Physiotherapie-Praxisbesitzern ein gezieltes Marketing, um
auch weiterhin erfolgreich sein zu knnen. Profitieren Sie vom Expertenwissen des Autorenteams aus der
Physiotherapie, dem Marketing und dem Praxisrecht: -Grundlagen von Marketing-Marketingmethoden gezielt
einsetzen-Von der Marktforschung profitieren-Marketingziele fr die eigene Praxis formulieren-Nutzung von Social
Mediaund InternetDie 2. Auflage wurde komplett aktualisiert und vertieft, u.a. um spezielle Marketinginstrumente
wie Pressearbeit, interkulturelles Marketing oder die Erschlieung von Frdergeldern.Plus: Expertenkommentare mit
Empfehlungen und Warnhinweisen Ein ntzlicher Ratgeber fr Physiotherapeuten und Praxisinhaber, die mit kleinem
Marketing-Budget Ihre Ziele erreichen wollen. BuchrckseiteFr eine erfolgreiche Praxis bentigen Sie aktives

Marketing! Sinkende Budgets im Gesundheitswesen: hier sind Sie als Praxisbesitzer gefordert und mssen aktives
Marketing fr den Erfolg Ihrer Praxis einsetzen. Profitieren Sie von dem Autorenteam aus Marketing, Physiotherapie
und Praxisrecht! Schnellkurs fr Einsteiger- Grundregeln im Marketing- Marktforschung und Marktsegmentierung -
Spezielle Marketing-1nstrumente fr Ihre PraxiszieleDefinieren Sie Ihre Schisselbotschaft und entwickeln Ihre
persnliche Marketing-Strategie - Marketingziele festlegen- Gezielte Manahmen planen- Erfolgreiche Techniken
effektiv einsetzenNeu in der 2. Auflage- Rundum aktualisiert und vertieft- ffentlichkeitsarbeit, History- und
interkulturelles Marketing- Akquise von Frdergeldern und Sponsoren- Marketing ber Social Media und

InternetK onkrete Anleitungen und Tipps zeigen lhnen wie Sie Ihre professionellen und persnlichen Strken im Umgang
mit Patienten, rzten und Verbnden optimal nutzen und fr sich arbeiten lassen. Ein ntzlicher Ratgeber fr
Physiotherapeuten und Praxisinhaber, die mit wenig Marketing-Budget viel erreichen wollen.



